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Für Praxen ist es oft keine leichte Aufgabe zu entscheiden, welche (Zusatz-)Leistungen im eigenen Portfolio einen  
festen Platz finden sollen. Der Aufwand soll sich lohnen – zugunsten einer verbesserten Patientenversorgung,  
aber natürlich auch für die Praxis.

Warum sich der der Aufbau einer Kontaktlinsenabteilung lohnt, zeigt Ihnen unsere Expertin in diesem Kompaktseminar  
und beleuchtet folgende Aspekte dabei genauer: 

	§ Leistungen außerhalb des Budgets
	§ Bessere Nutzung bereits vorhandener Geräte
	§ Möglichkeit eines Alleinstellungsmerkmals
	§ Myopieprogressionskontrolle 

Zielgruppe

	§ Mediziner aus Praxis, und MVZ
	§ Medizinisches Fachpersonal aus Praxis und MVZ
	§ Verwaltungspersonal aus Praxis und MVZ

Inhalte

	§ Abrechnung der Kontaktlinsenanpassung/-kontrolle: EBM, GOÄ 
	§ Abrechnung notwendiger Zusatzleistungen: Topographie/Pentacam/Achslängenmessung ggf. Endothelzellmessung 
	§ Abrechnung von Kontaktlinsenmaterial: als Kassenleistung (z. B. Differenzbetrag, Zuzahlung) und in der Privatabrechnung 

mit Beispielen 
	§ Kalkulation der Kontaktlinsenpreise (Beispielrechnung) 
	§ Rechtliche Voraussetzungen zur Kontaktlinsenabgabe: steuerrechtliche Vorgaben, Präqualifizierung, Institutskennzeichen, 

Abgabeverträge mit Krankenkassen 

 
Termine und Veranstaltungsorte finden Sie auf www.pvs-akademie.de/seminarprogramm 

Wissen kompakt:  
Darum lohnt sich der Aufbau einer  
Kontaktlinsenabteilung 
Fachspezifisches Abrechnungsseminar

PREMIUM-PAKET

GOÄ Seminar

GOÄ Exemplar

GOÄ-Kommentar Online
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